
 

 

VACATURE MEEWERKSTAGE SALES 

 

WIE ZIJN WIJ 

Bij Koreman’s zijn we gepassioneerd over het creeren van heerlijke Cello’s met een twist. 

Onze ambachtelijke Cello’s, verrijkt met de lekkerste citrusvruchten, zijn een ware 

smaakbeleving. Met onze prijswinnende likeuren is het onze missie om samen het 

bourgondische leven te vieren met kwalitatieve, smaakvolle, meervoudig bekroonde cello’s.  

Ons team van bevlogen vakmensen maakt Koreman’s onmisbaar in de gastronomie. We zijn 

net zo bourgondisch als onze smaakvolle Cello’s! Of het nu gaat om een Limoncello in je 

favoriete restaurant, een Orangecello tijdens Koningsdag of een Pinocello onder de 

Nederlandse kerstbomen, we zijn trots op onze groei. Wat begon met ambachtelijk, aan de 

keukentafel bereide limoncello in het ouderlijk huis, groeide uit tot een team van 

bourgondische professionals. Onze Premium cello’s zijn verkrijgbaar in honderden bars, 

restaurants en winkels verspreid over heel Nederland. 

 

Maar er is meer: duurzaamheid staat centraal in onze visie. We zetten ons in om positieve 

impact te hebben op het milieu. Een van onze initiatieven is het gebruik van reststromen om 

heerlijke siropen en jams te maken. En raad eens? Deze worden allemaal gemaakt met de 

restproducten van onze heerlijke Cello’s!   

 

OVER DE ROL  

Als meewerkstagiair bij KOREMAN’s draai je volwaardig mee in ons commerciële team. Je 

ondersteunt op het gebied van sales en krijgt de kans om te leren hoe je van strategie naar 

uitvoering gaat. Denk aan het benaderen van klanten, het organiseren van proeverijen en het 

relatiebeheer. We geven je verantwoordelijkheid, ruimte om mee te denken én begeleiding 

waar nodig. Zo ontdek je waar jouw commerciële kracht ligt en hoe je écht kunt bijdragen 

aan de groei van een premium merk. 

 

WAT GA JE DOEN? 

 Je ondersteunt het team bij dagelijkse sales-activiteiten. 
 Je denkt mee over de gehele salespijplijn. 
 Je werkt met CRM-systemen en houdt klantinformatie bij. 
 Je helpt bij het plannen en uitvoeren van proeverijen en klantafspraken; 
 En uiteraard deel je dagelijks jouw ideeën en successen met het team. 
 Zo nu en dan verzorg je een inspirerende workshop voor consumenten of bedrijven. 

 Dagelijks breng je de rest van het team op de hoogte van je successen en doelen. 

 

 

 

 



 

 

WIE BEN JIJ? 

Je bent een hbo-student in de richting van Commerciële Economie, Ondernemerschap & 

Retail Management of (International) Business en op zoek naar een meewerkstage vanaf 

september. Je hebt een affiniteit met sales, je hart klopt sneller van het behalen van 

resultaten en je hebt een kritische blik. Communiceren en klantgericht denken zijn jouw 

tweede natuur. Een 9-tot-5-mentaliteit? Daar heb jij geen last van. Je barst van de 

ondernemingslust! En naast Nederlands spreek je ook Engels, want ons team is 

internationaal. Oh ja, en je hebt natuurlijk een rijbewijs! 

 

WAT BIEDEN WE JOU?  

 Een leerzame stageplek in een creatief en snelgroeiend bedrijf. 
 Veel ruimte om te leren en je eigen ideeën uit te voeren. 
 Een stagevergoeding is bespreekbaar. 
 Een enthousiast en professioneel team dat jou meeneemt in het hele proces. 
 Bovendien krijg je maar liefst 20% personeelskorting bij Koreman’s.  

 Je werkt in een professioneel en gezellig team, waarbij we teamwork hoog in het vaandel 

hebben staan.  

 Premium secundaire arbeidsvoorwaarden zoals flexibele werktijden en teambuilding 

evenementen. Denk aan onze uitgebreide kwartaalmeetings, jaarlijkse uitjes en wekelijkse 

vrijmibo’s. En na werktijd? Dan proosten we natuurlijk met een ijskoude cello! Want het leven 

is simpelweg te kort om dertien-in-een-dozijn cello’s te drinken… 

 En alsof dat nog niet genoeg is: je kantoor bevindt zich in de mooiste stad van het zuiden; 

Breda. 

 

SOLLICITEER 
Ben jij klaar om deel uit te maken van een smaakvolle reis met impact en mee te bouwen 

aan de groei van Koreman’s? Stuur dan een enthousiaste e-mail met CV en motivatie naar 

sam@koreman-s.com waarom wij onder het genot van een premium cello jou moeten 

uitnodigen voor een voor een gesprek. 

 

 

  

mailto:sam@koreman-s.com

